A Maestro orquestra a jornada do paciente na rede de
saude para acabar com a superlotacao e as longas esperas,
guiando cada pessoa, ao atendimento mais eficiente com
base em dados de capacidade em tempo real.
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MAESTRO

Orquestrando o futuro do cuidado na saude




A SAUDE NAO DEVERIA TER
FILA DE ESPERA.

A jornada do paciente hoje e definida pela incerteza, frustracao e,
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principalmente, pela perda de tempo.

Horas Perdidas Jornada Estressante
Pacientes perdem, em média, 4 A falta de orientacdo gera
horas em um pronto-socorro ansiedade e leva o paciente a
para casos que poderiam ser superlotar o sistema.

resolvidos em minutos.



ESSE TEMPO PERDIDO CUSTA BILHOES.

A ineficiencia da porta de entrada se traduz em um impacto financeiro direto para
operadoras e hospitais.
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Custo Operacional Perda de Receita
Elevado. e Churn.

Prontos-socorros
sobrecarregados com casos
simples representam o maior
desperdicio de recursos do
sistema.

Uma experiéncia ruim derruba o

NPS, aumenta a taxa de churn e

impacta a rentabilidade a longo
prazo.



A SOLUCAOE UMA PLATAFORMA
DE ORQUESTRACAO AUTONOMA.

Gerenciamos o fluxo de pacientes antes que ele se torne um problema.




maestro

online

Ola!l Sou o assistente
virtual da Maestro. Como
posso ajudar hoje?

Boa tarde. Torci meu

tornozelo jogando bola,

esta doendo muito.

Entendido. Pela sua descricao, o

ideal € uma avaliacdo presencial

com um ortopedista. qual o cep
gue VOCE esta?

05432070

Estou analisando a rede para
encontrar o atendimento mais
rapido

Encontrei! O Hospital Y esta com
tempo de espera de apenas 15

\\, minutos para ortopedia. O Hos

Triagem com |A:
Via WhatsApp, nossa |A classifica a urgéncia.

Inteligéncia de Rede:
Analisamos a lotacao e o tempo de espera em tempo
real.

Direcionamento Autonomo:
O motor decide e encaminha para o local ideal.



O MERCADO E MASSIVO.

O custo da ineficiéncia na saude suplementar brasileira
representa uma oportunidade de bilhdes.

TAM: R$ 230 Bi+

SOM: R$ 250 Mi




MONETIZACAO SAAS B2B.

Nosso modelo de negocio é focado em receita
recorrente e previsivel, alinhado ao valor que geramos.
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Assinatura Mensal (MRR) Taxa de Setup e Integracao
Uma taxa recorrente baseada no Uma taxa unica no inicio do
modelo **PMPM (Per Member Per contrato para cobrir os custos de
Month)** para operadoras ou no iImplementacado, integracdo e
volume de atendimentos gerenciados customizacdo da plataforma.

para hospitais e governo.



NAO COMPETIMOS.
ORQUESTRAMOS.

Nossa plataforma nao substitui os sistemas existentes. Nos os tornamos
mais eficientes ao organizar o fluxo de pacientes que chega até eles.
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A Maestro atua como uma camada de inteligéncia, direcionando o paciente
para o silo correto e tornando toda a rede mais eficiente.
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NOSSO PLANO DE ACAO.

Estamos em estagio pre-operacional com um plano de
entrada no mercado claro e focado em validacao.

Projeto Piloto

Fechar parceria com 1 a 2 hospitais ou uma operadora de medio porte para validar o produto,
gerar n0sso primeiro case de sucesso e refinar a solu¢ao com dados do mundo real.

Expansado Regional

Com o case de sucesso validado, focar a expansao comercial em operadoras e grupos
hospitalares na regiao Sudeste, nosso mercado inicial (SOM).

Escala Nacional e Setor Publico

ApOs consolidar a presenca no setor privado, iniciar a entrada no setor publico (SUS) e expandir
a solucao para escala nacional.



A EQUIPE.

Uma equipe complementar com visao de negocio, capacidade
técnica e expertise clinica para executar essa missao.

Luan Lima
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